
아트�편집샵�브랜드�뚜누

주식회사�아트라미

ARTRAMI Inc.
창조가�일상이�되는�곳.�뚜누는�독립�아티스트가��
창작�활동으로�홍보와�수익을�창출할�수�있는�
커머스기반의�예술�플렛폼입니다.



뚜누의�소비�=�발견,�경험,�자기표현
Introduction



Introduction



연예인도�뚜누의�상품으로�
개성을�표현합니다
드라마�협찬
KBS�-�학교�2021�
Tving�-�마녀식당으로�오세요�
MBC�-�러브씬넘버�
KBS�-�현재는�아름다워�
KBS�-�커튼콜

Introduction

*협찬이�아닌�자발적�구입



뚜누는�지금도�꾸준히�성장하고�있습니다.

분기별�매출�성장�추이
Growth
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총합

2021년�이후�����������분기별�38%�성장

단위:�만�원

6,700만원

4억 5,000만원



뚜누는�피벗을�통해�작년�10월에�PMF를�찾고�
꾸준히�성장하고�있습니다.

뚜누는�아티스트와�함께�
꾸준히�성장하고�있습니다

Growth

3,500+ 50+ 12 2

판매상품�수 작가�수 상품�카테고리 오프라인



뚜누는�아티스트와�소비자를�연결하는�커머스�플랫폼입니다
BM

유화,�일러스트�등�다양한�장르
외주�업체�&�자체�공정

Supply Side

예술�상품�소비자
Demand Side

뚜누�플랫폼
Platform



아티스트는�손쉽게�브랜드샵을�
운영하며�수익을�창출�
(판매�매출의�13%�지급)

Artist

소비자는�유니크하고�다양한�
예술�상품을�구매할�수�있는�장점

Customer수익�정산 예술상품�구매

작품 예술상품�판매

예술�상품�판매�수익
BM



뚜누는�아티스트,�공장,�소비자를�연결하여�새로운�
예술�소비�문화를�만들고,�예술을�일상으로�전달합니다.

뚜누는�예술�소비�시장을�혁신합니다

긱�이코노미�
아티스트�커머스�운영�비용�0원

On-Demand�
유통�시스템

맞춤형�큐레이션

BM



뚜누는�홈퍼니싱,�의류,�문구류�등�
주문제작이�가능한�모든�시장에�속함

뚜누는�성장하는�시장과�함께�합니다
Market

18조원
2023년�추정

국내�홈퍼니싱�시장은�코로나�이후�
더욱�빠른�속도로�성장하고�있습니다

홍퍼니싱�시장에서,�
온라인과�결합한�개인화된�On-Demand�
상품�시장은�제조�기술의�발전에�따라�

더욱�활성화�될�것�입니다.



뚜누�플랫폼은�FLY�WHEEL�Business�입니다
Fly Wheel

더�많은�콘텐츠로�인해�선택의�폭�증가�
더욱�효과적인�큐레이션

더�저렴하고,�빠르고,�쉬운�
고객경험

아티스트의�영감과�공급을�촉진하는�
긍정적인�시그널

규모의�경제를�통한�
운영�효율성�향상Customer

FulfillmentArtist & 
Contents

Demand

Supply Supply



*인터뷰�영상�링크�https://url.kr/gnaqiy

안희진�작가
산업디자인과�3학년�재학중�뚜누�플랫폼�입점�이후�작품활동만으로�매월�연금처럼�수익�창출

뚜누의�대표�아티스트�사례
Artist Case

71
판매상품�수

5
상품�카테고리

2600만원
2021년�현금�수입

216만원안희진�작가�평균�
월�실수령액 210만원중소기업�평균�

월�실수령액

https://url.kr/gnaqiy


Artist Case



뚜누의�차별성:��빠른�확장성
Fulfillment Network + On-demand system

창작 생산 업로드 배송 CS 수익
작가는�창작부터��
CS까지�모든�과정을�직
접�처리해야�합니다.

작가는�창작에만�
집중하면서�수익창출을�
할�수�있습니다.

창작 수익

200만원+��
15일�소요

0원�1일�소요



간단하고�편리한�예술�상품�
판매�방식
1.�작품�파일�업로드

Introduction



Introduction

2.�판매하고�싶은�상품�선택

간단하고�편리한�예술�상품�
판매�방식



Introduction

3.�자동으로�일괄�상품�등록

간단하고�편리한�예술�상품�
판매�방식



Introduction

-개인�페이지�수정�및�디자인�기능�
-작가�소개,�상품�판매,�팬들과�소통할�수�있는�기능�제공�
-스스로�홍보/마케팅을�할�수�있도록�개별�url제공�
-원화판매,�NFT,�포트폴리오�기능�추가�예정�

4.�아티스트�개인�샵�자동�개설

간단하고�편리한�예술�상품�
판매�방식



Introduction

1.�작품�스타일,�컬러,�키워드에�따른�분류

뚜누의�차별성:��
소비자를�위한�큐레이션�기능



Introduction

2.�서비스�가입�시�소비자�작품�취향�분석

뚜누의�차별성:��
소비자를�위한�큐레이션�기능



Introduction

관심�작품이�들어간�다른�상품�추천

관심�작품과�비슷한�작품�추천

관심�상품과�비슷한�상품�추천

3.�관심�상품/작품�분석을�통한�추천

뚜누의�차별성:��
소비자를�위한�큐레이션�기능



경쟁사�비교:��
어디서�구매�
하시겠습니까?

모든�크리에이터(유튜브/작가/일반인)�
팬들�중심의�굿즈�판매�
불편한�쇼핑�경험

예술작가,�품질높은�예술�콘텐츠�
일반�소비자�중심의�상품�판매�
큐레이션�기능�제공

Competitor



김현태



김현태



2022 

Strategy

뚜누는�더�빠르고�큰�성장을�
준비합니다

자동화�개발 브랜딩 콘텐츠



1�아티스트와�콘텐츠의�빠른�확장
2�고객�맞춤형�큐레이션�자동화로�
���고객�경험�개선

현재 개발�후
작가�승인 수동 수동
상품�업로드 수동 자동
개인�샵�관리 관리자 작가�개인
맞춤형�큐레이션 수동 자동
모바일�APP X O

Customer

FulfillmentArtist & 
Contents

뚜누의�자동화�개발은�FLY�WHEEL을�
가속화�합니다

Strategy



*1년�동안�성장에�필요한�자금을�계산�
*�On�-�Demand�상품�포트폴리오�확장�및�생산�기술�보완

10억
운영비� 개발비�

마케팅비� 설비�확장

1억� 3억�

1억� 5억

Funding

이를�위해�뚜누에서는��
Pre�-�A��투자를�유치합니다



*�2�원작을�온라인으로�거래할�수�있는�추가�서비스�제공
*�1�유명한�대중문화�라이센스와�계약을�통해,�아티스트에게�합법적으로�라이센스를�활용한�수익�활동을�제공

개발 개발�기획 WEB APP 원화�판매

콘텐츠 리브랜딩 팀�빌딩 아티스트�
2400명

라이선스�
파트너십

아티스트�
6000명

Fullfillment 설비 확충 상품 포폴 확장

2

1

TODAY 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

Milestone

뚜누의�명확한�마일스톤



1

Milestone

투자�유치�성공�후�매출�목표

TODAY 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

250,000

500,000

750,000

1,000,000

2018 2019 2020 2021 2023 (예상)

매출 아티스트 수

6,000

28

1,000,000

82,00025,0005,000500

단위:�만�원



* 1�뚜누�월간�매출�데이터�기준�* �2�개발�완료�시점(2022�3분기)부터�매일�20명의�아티스트�섭외�시,�2023년�6월에�6000명�확보

1상위�20%�작가가�매출의�70%�기여

하위�80%�작가가�매출의�30%�기여 1

Goals

매출�목표
2

파레토(80:20)�법칙�+�롱테일�법칙�
롱테일(30%)�:�6000명의�작가가�한달에�2개만�판매해도�연매출�45억�
6000명�섭외시�연매출�150억,�변수를�고려하여�연매출�목표�100억�



뚜누의�확장�전략
작품�직거래�서비스�
온/오프라인�갤러리�
NFT�
해외�시장�진출�
B2B�on�-�demand�



김현태 CEO
사진작가�
경북대학교�경영학과

Our team

뚜누는�실력있는��
12명의�임직원과�함께합니다

김현준

상품팀

팀장�&�사내이사
박대홍

마케팅팀

팀장
김민경

디자인팀

팀장
서지혜

운영팀

팀장



Mission
예술이�있는�일상을�만들고�
아티스트의�성공을�돕는�것

Vision Value
지구에서�예술의�가치를�
가장�잘�전달하는�회사

좋은�아티스트�
좋은�콘텐츠�&�좋은�상품

Mission

뚜누는�예술�분야�최고의�커머
스�플랫폼을�목표로�합니다



참고자료�1�-�뚜누�스퀘어�1호점(경북대점)
1호점(대구�경북대점)�
2호점(대구�펙스코점)�
작품�전시�갤러리�
뚜누�예술�상품�판매�
브랜드�쇼룸

Offline

뚜누�스퀘어는�오프라인��
예술�공간�입니다



참고자료�2�-�뚜누�스퀘어�2호점(펙스코점)

뚜누�스퀘어는�오프라인��
예술�공간�입니다

Offline



Series Seed

2019. 10.

5000만원
2021. 4.

2억5000만원
NOW

10억원

Series Seed Series Pre-A

Funding History

투자�유치�이력



문화체육관광부�예술인�실태조사(2018)

Problem

예술인�10명중�7명�예술활동�
월�수입�100만원�안돼
독립�아티스트의�고민



많은�독립�아티스트들이�생활고에�시달리다�예술�활동�포기

갤러리,�아트�페어
-판매�수수료�60-70%�
-일회성�페어�참가비�최소�330만원�
-구매자�수가�적음

정부�예술�지원금의�한계
-서울/수도권�집중�
-경험없는�청년�작가는�한계가�많음�
-작은규모,�지속가능성�x

현실의�벽에�가로막힌�그들
Problem



유사�서비스�성공사례

2021�연매출6300억
아티스트�수100만명
상품�카테고리70개�이상

2006년�호주에서�설립,�상장�회사



on-demend�개발이�가능한�상품�리스트
홈퍼니싱 아트�포스터&액자,�이불�커버,�배개�커버,�쿠션,�패브릭�포스터,��쉬폰�패브릭�포스터,�담요,�블랭킷,�러그,�발매트,�커튼

테이블�웨어 테이블보,�테이블�매트,�머그컵,�유리컵,�티�코스터,�트레이

문구류 미니�노트,�책갈피,�엽서,�미니�캘린더,�스티커

라이프�스타일 반팔�티셔츠,�스웻셔츠,�후드티셔츠,�에코백,�화장품�파우치,�노트북�파우치,�아이패드�파우치,�장바구니,�비치타올�

테크 마우스�패드,�데스크�매트,�폰�케이스,��에어팟�케이스,�버즈�케이스,�스마트�톡,�아크릴�톡



독립�아티스트�확보�방안

공개모집 적극적인�홍보를�통한�공개모집

갤러리,�아트�페어,�
졸업전�등을�통한�
단체�섭외

-갤러리�섭외를�통해�실력이�검증된�아티스트를�단체로�확보�-아트�페어,�졸업�전시�등의�미술�행사를�통한�아티스트�확보

해외�아티스트�섭
외

-이미�뚜누�비즈니스�모델에�관심있는�해외�아티스트를�섭외�-유사�해외�서비스인�REDBUBBLE,�society6,�prihtful등의�서비스를�통해���100만명�이상의�아티스트에게�접근�가능



제조원가 -규모의�경제�적용,�물량이�늘어날수록�공정별�5-10%�원가�비용�절감

배송비 -규모의�경제�적용,�극소�기준�2,200원에서�1,800원까지�7%�비용�개선�가능�

마케팅비 -브랜딩,�콘텐츠의�꾸준한�개선으로�자연�유입�확대,�현재의�27%에서�20%로�개선�목표

제조원가�관리�방안

16%�절감�가능기존�66% �개선�56%



1�인플루언서�+�바이럴
SNS�인플루언서를�중심으로�뚜누�상품의�바이럴�생성

SM엔터테이먼트�그룹�NCT

현�시점�성장의�배경



현�시점�성장의�배경



현�시점�성장의�배경



현�시점�성장의�배경
2�콘텐츠�발행
다양한�예술�관련�콘텐츠를�통한�바이럴�유도,�브랜딩



현�시점�성장의�배경



미술시장의�문제점
Problem

기존�시장
폐쇄적
-서울�옥션,�케이�옥션,��
��소수의�갤러리,�아트�페어

소수에�집중
-소수�콜렉터에�집중�
-일반�대중의�접근이�어려움

제한적
-SNS�업로드�
-외주�받기�
-원작�판매

작가의�NEEDS
홍보와�수익창출을�위한�TOOL

소비자의�NEEDS
부담�없이�예술을�소장�및�향유�
사회적�지위,�자기�표현

미술�시장의�대중화솔루션



원작�직거래�마켓
예술�상품�플랫폼을�기반으로�원작�직거래�마켓으로�확장뚜누의�확장�전략

기존�방식
유통�수수료�30~70%
소수의�갤러리,�콜렉터,�아트페어에�의
존하고�있어�최소�30~70%의�수수료�
발생 작가의�NEEDS

-작가가�직접�원작을�업로드�
-예술�상품�플랫폼을�통한�홍보�
-자동�큐레이션�시스템

수수료�10%로�감소솔루션



뚜누의�확장�전략�-NFT마켓

미술�NFT�마켓
실물�예술�상품과�연계한�NFT�마켓�
뚜누�NFT상품이�적용된�예술�상품�판매

기존�시장
NFT�소유자
시세�차익

뚜누방식
NFT�소유자
시세�차익�
+NFT�배당



주식회사�아트라미

대표�전화�
이메일
주소�

010.6646.8557 

hyeontaekim@tounou.co.kr 

(본사) 대구광역시 남구 큰골3길 24, 명보빌딩 2층 
(지사) 서울특별시 마포구 마포대로 122, 프런트원 16층

mailto:hyenateakim@tounou.co.kr

