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페이민트의 사업 비전
Business Vision

매장의 모든 
결제서비스

돈 벌어주는
서비스

돈 내는 방법을
바꾸는 서비스
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페이민트
Company Overview

2014년 3월 

17.1억원

• 대표이사 : 김 영 환

• 임직원수 : 30명 

• 사업분야 : 지급결제 핀테크 분야 서비스, 컨설팅

• 대외활동 :한국핀테크산업협회 이사사 (지급결제분과 분과장사)

• 주요서비스 : 결제선생 (메신저 기반 모바일 청구결제) 

• 거래지표 : 가맹점 40,000여개, 거래취급액 월 약 1,300억 (약 70만건) 

• 수상이력 : 대통령 표창, 금융위원장상, 과학기술정보통신부 장관상 외 다수

• 설립 자본금 1억

• 누적 총투자 80억

• SEED 10억 (개인, 2016.12)

• Series A 20억 (VC, 2019.03)

• Bridge 10억 (SI, 2021.04)

• Series B 40억 (VC, 2022.01)

• 금융위원회 혁신금융사업자 (2019.06 ~ 2023.06)

• 전자금융사업자 (PG) (국내 최초 AWS 클라우드 기반 등록)

* 페이민트 주요 현황

2014년 3월에 시작한 페이민트는 대한민국 “간편결제”의 역사를 함께 만들어 왔습니다. 

2018년 이후 독립적인 서비스 운영을 위한 HW/SW 인프라와 사업 라이선스를 확보하였습니다.

다양한 유형의 서비스를 테스트한 결과 2020년부터는 모바일 청구과금 서비스에 집중하고 있습니다.
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주요 연혁
Side by side with K-fintech history

2018.05 LINQ

2016.12 PONEY 

2015.11 CJ Gift Card

2015.06 SSGPay

2015.04 L.Pay

2014.09 Syrup Pay

2014.09 Kakao Pay

2014.05 CNSPay

2014.05 AppCard

2014.03 MPay

2020.01 K-First AWS PG

2019.12 제네시스 카페이

2019.06 혁신금융사업자

2019.02 결제선생

2022.09 누적 거래 1조 달성



8

대외 인증
External Crtifications
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팀/리더십
Team & Leadership

CFO 서현정
인사·재무·조직문화

CMO 박강휘
마케팅·판매·제휴

CDO 김진
브랜드·서비스디자인

CTO 이원재
기술선택·개발·변경관리

CEO 김영환
사업·사업개발·총괄책임

• 학력 : 한양대학교 행정학 학사,석사,박사(수료) / 과학기술정책학 박사(수료) 

• 전공 : 개인정보보호, 규제, 전자정부, 조사방법론

• 업무 : 지급결제 시스템 인증보안설계, 규제대응, 데이터분석

• 활동 : 한양대학교 대학원 과학기술정책학과 겸임교수

애큐온 금융그룹 저축은행 사외이사 (디지털 위원회 위원장)

(전)기획재정부 혁신성장본부 자문위원

(전)금융위원회 규제개혁TF 자문위원

• 수상 : 대한민국 국무조정실 규제개혁위원회 대통령표창 (규제개혁 유공자)



10

레퍼런스
확보

금융사 연동 서비스 런칭
초기시장 
확보 Scale Up

(규모 성장)

금융사 협업관계 확보
기술검증

라이선스 확보
금융사간 사업계약

조직문화 전환
경험 축적

운영체계 확보
부가사업 개발

새로운 체계 
런칭

금융사와 신규 인프라
도입 논의가 가능한

의미 있는 매장 모수 확보

규모확장 단계
Scale is matter
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한국 결제 인프라
Korean Payment Infrastructures

VAN 신용카드사

PG
(대표가맹점)

VAN 신용카드사
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핵심 기술
Core Technology

Online 
Channel

Offline 
Channel

O2O Service

H/W Infra

INSERT. issuer
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고객 및 매장 측면의 이점
Benefits for User & Merchant

신용카드 에듀 

교육업종(학원, 학습지 등) 5~7% 청구할인이 가능합니다. 
대상가맹점으로는 기술/사무/가정계학원, 예체능계학원, 문리계학원, 외국어학원, 학습지, 문화센터, 
독서실, 유치원/어린이집/놀이방, 유아전문교육기관 등이 있습니다.  

※ 카드사별 세부혜택은 동일하지 않습니다. 

2.8
PG 카드결제 결제선생 카드결제 

대부분의 경쟁서비스는 PG로 결제 처리하므로 수수료의 상승, 가입을 위한 
복잡한 절차 감수, 느린 정산 등 매장이 감수해야하는 불이익과 불편함이 많았으나
결제선생은 이 문제점을 해결했습니다. 

기존 온라인 PG 결제가 제공하지 못했던 다양한 이점을 고객과 매장에 제공할 수 있습니다. 
결제선생은 고객에게는 편리한 UX와 할인혜택을 매장(가맹점)에는 낮은 수수료와 빠른 정산은 물론
기존 대비 300% 이상 높은 수납가능시간을 통한 현금흐름의 개선효과를 눈으로 확인시켜드립니다. 

카드 수수료 연 매출 약 3억 이하 영세사업자 기준 반영

14

※ 1주일 통상 수납가능시간은 최장 근무시간 52시간,

결제선생의 수납기능시간은 168시간(24시간x7일) 따라서, 323%증가 
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자, 이제 숫자를
보여드리겠습니다.

15
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겉으로 보이는 숫자

https://www.etnews.com/20220916000186
https://www.etnews.com/20220916000186
https://www.mk.co.kr/news/it/9319728
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주요 거래지표 요약
KPI Summary

지표계산 기준 :

’19년 1월 ~ ’23년 7월3일

2 1,037 1,680만건 62.9

40,406

순사용자수

127 6 8 3,402

82.8

4.2 / 5.0
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거래 성장
GMV Trends
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검색 트랜드
Search engine Trends - Naver

0

20

40

60

80

100



2020



21

21



22

카카오톡 또는 SMS

청구서 발송 시 입력한 고객의 전화번호로
모바일청구서가 발송되며 ‘청구서 납부하기‘ 버튼을
누르면 모바일 청구서를 확인 할 수 있습니다.   

청구 사유와 금액을 확인하고 원하는 결제수단으로 
결제를 진행 할 수 있습니다. 

2019년 하반기 (주)대교는 결제선생 서비스를 도입하여

월 10만 건의 교육비를 수납 받고 있습니다.

결제선생 매니저사이트 

청구서를 받을 고객의 이름 전화번호를 입력하고
청구 금액과 사유를 입력하면 바로 청구서를
발송할 수 있습니다.

usermerchant

모바일 청구서

Payssam
결제선생은 번거로운 기존의 청구수납서비스와 다른 완전히 새로운 고객경험을 제안합니다.

매장(가맹점)은 가장 간편한 방식으로 고객의 휴대전화로 청구결제 알림을 보낼 수 있습니다. 
고객은 받은 메시지를 통해 언제 어디서나 편리하게 결제할 수 있습니다.

매장에게도 
고객에게도 

모두 단순합니다. 
가볍습니다. 
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대시보드

청구서 발송건과 수납건의 합계를 확인 할 수 있습니다.

청구서 발송 발송•수납내역 

발송된 청구서를 파기할 수 있으며, 결제된 건을 고객의 요청에 따라 

결제를 취소 할 수 도 있습니다.  기간, 청구서 상태를 기준으로 수납 내역을 

조회 할 수 있습니다.

결제선생 매니저사이트/모바일 앱  
Merchant Design : Payssam Admin/Mobile App

결제선생 매니저사이트/모바일 앱은 매장 관리자가 모바일청구서를 발송하고 수납 내역을 조회할 수 있도록
 웹사이트 및 안드로이드/아이폰 모바일 앱으로 제공됩니다. 

고객의 휴대폰, 청구 금액 입력 후 청구서 발송을 할 수 있습니다. 
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결제수단

앱카드 간편 계좌이체

이용중인 앱카드를 이용하여 빠르게 결제할 수 있습니다. 계좌를 등록한 후 결제비밀번호로 결제를 할 수 있습니다.

알림톡 또는 SMS

결제선생 모바일 청구서 
UX : Payssam Mobile Bill

매장에서 발송한 모바일청구서는 카카오톡의 알림톡 또는 SMS로 고객에게 전달 됩니다.
문자에 있는 ‘청구서 납부하기’ 버튼을 누르면 모바일청구서 모바일 웹페이지로 연결됩니다.. 

고객은 별도의 회원가입이나 앱설치 없이 기존에 사용하던 금융사의 결제수단을 선택하여 인증하면 결제 끝.
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회원가입 비대면 자동화 
Membership Registration UX : Zero-contact automation

페이민트는 매장(가맹점)의 서비스 가입 프로세스를 직접 대면, 종이문서를 통한 방식이 아닌
IT기술에 의한 비대면으로 진행할 수 있도록 구현하고 런칭하였습니다.

이 시스템은 코로나 시기를 지나며 회원가입자의 폭발적 성장을 이끄는 원동력이 되었습니다.

모바일 PC
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스케일업 방향
Strategic direction

(학원고객 대상서비스 확대)

주력사업확장

(비대면 결제플랫폼 확대)

핵심역량확장

(제 3 고객 발견)

신사업탐색
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범용확산을 위하여
Over the chasm, for early majority 
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핀테크, 지구의 방패가 되자.
Why is fintech 
a carbon reduction technology? 

대면 결제를 비대면으로 전환, 불필요한 이동, 종이사용으로 인한 탄소발생 감소 

Zero-contact Transaction tech.

핀테크 기술과 탄소중립 사회활동을 연계하여 비계좌 기반 서비스 활성화 

Carbon-based prepayment system

핀테크 회사의 사회적 책임과 시스템적 특성에 대한 사회적 환기

Power Saving Technology 

1

2

3
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2020 SPC V 1기 선정

사회성과인센티브 참여
Social Progress Credit Program
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Approval process Automation

탄소저감효과 모델의 개요

지수모델이 정리되는대로 
결제선생 매장을 대상으로 베타서비스 런칭

매장(가맹점)고객

이동 과정에서
CO2 발생

이번 달에 모두 소나무 
5.25 그루를 살리셨습니다.
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1 2 3 4

탄소발자국 사례
Carbon Footprint Cases
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.

Trade SecretConfidential

This document contains privileged and confidential information
intended only for the use of the individual 

or entity to which it is addressed.
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